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REGISTRO DE ASISTENCIA Y APROBACION DEL ACTA No. 06 DEL DiA 07 DEL MES DE JUNIO DEL ANO 2022

Continuar la asesoria para la formulacion del proyecto del emprendedor Maythé Cruz Garcia, para ser presentado a la convocatoria Fondo

OBJETIVO (3) Emprender 2022.
4 FIRMA O
NOMBRES Y PLANTA . DEPENDENCIA/ CORREO ELECTRONICO ' AUTORIZA %
No. APELLIDOS No.DOCUMENTO CONTRATISTA | OTRO;CUAL? EMPRESA TELEFONO/EXT.SENA GRABACION PAI?;II' IISII_E;:?ON
Maythé . S
Empresario |PIZZA . . Participacion
1 Cruz’ 1110563094 NA NA PLANETA mcruz29@misena.edu.co 3045247997 | Si virtual
Garcia
Héctor —
. SENA SBDC , . Participacion
2 \I-/Iléjgguégas 386416 NA X NA ASESOR hharias@sena.edu.co 3208788144 |Si Jirtual

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se compromete a garantizar la
seguridad y protecciéon de los datos personales que se encuentran almacenados en este documento, y les dara el tratamiento correspondiente en
cumplimiento de lo establecido legalmente.
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ACTA No.6

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Continuar la asesoria para la formulacién del proyecto
del emprendedor Maythé Cruz Garcia, para ser presentado a la convocatoria del Fondo Emprender
del afo 2022.

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:
Ibagué, 07 de junio del 2022 1:90 p.m. 5:00 p.m.
LUGAR Y/O ENLACE: gENETCRC(;ON GENERAL / REGIONAL /
https://meet.google.com/frp-keqf-ptz Regional Tolima/ Centro Agropecuario La
Granja

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

Revisién y desarrollo de la estructura del plan de negocios del proyecto.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION:
Continuar la asesoria para la formulacién del proyecto del emprendedor, para ser presentado a la
Fondo Emprender del afio 2022.

DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo las 1:00 p.m. se da inicio a la reunion con el emprendedor y el orientador de emprendimiento,
continuando con la estructuracién del plan de negocios.

Se finalizaron incluyendo redaccion y numero de caracteres de las siguientes preguntas del plan de
negocios:

1. Describa el perfil de su cliente, junto a su localizacion. Justifique las razones de su eleccién

2. ;Cuadles son las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenciales clientes /
consumidores?

3. Describa la tendencia de crecimiento del mercado en el que se encuentra su negocio

4. Realice un andlisis de la competencia, alrededor de los criterios* mas relevantes para su
negocio

5. Describa la alternativa o solucidn que usted propone para satisfacer las necesidades sefialadas
en la pregunta 2.

6. ;Como validod la aceptacion en el mercado de su proyecto (metodologia y resultados)?

7. Describa El Avance Logrado a La Fecha Para La Puesta En Marcha De Su Proyecto, En Los
Aspectos: Técnico - Productivo, Comercial y Legal.

8. Elabore la ficha técnica para cada uno de los productos (Bienes o servicios) que componen su
portafolio

9. ;Cbémo obtendra ingresos? Describa la estrategia de generacion de ingresos para su proyecto

Igualmente se reviso y finalizdé en un 95% la estructuracioén financiera. Asi mismo, el emprendedor
presento para la evaluacion el video que se cargara en la plataforma del Fondo Emprender.

Finalmente, se programé la préxima reunién de asesoria para revisar los avances del plan de
negocios de acuerdo a las recomendaciones sugeridas de los siguientes puntos del plan de
negocios.

CONCLUSIONES

Se desarrollaron la estructuracion de las 9 primeras preguntas del plan de negocios, el formato
financiero se finalizé y se entreg6 el video del emprendedor.
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COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Continuar con el desarrollo y formulacién del Plan de | Héctor Hugo  Arias Por definir
. . . con el
Negocios. Maythé Cruz Garcia
emprendedor
ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
Hoy ¢ > 7dejuniode 2022
S EH B i *
PIZZA PLANETA |
o Unirma con Geogle Moat n] I

Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunién
virtual o, de los asistentes que participan a través de una plataforma virtual.
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